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Europees versus ‘privaat’ aanbesteden

+ termijnen

+ selectiecriteria

* gunningscriteria

* bestek(swijzigingen)
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Termijnen
+ strikt: verkorten niet mogelijk

0 aanbesteder: geen ‘snelle’ procedure
o aanbieder: te laat = geen deelname
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Selectiecriteria
» voorgeschreven

+ financieel en economisch draagkracht
* technische bekwaamheid

0 aanbesteder: ‘bijsturen’ niet mogelijk
o0 aanbieder: voldoen = selectie
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Gunningscriteria

laagste prijs
economisch meest voordelig
‘bevroren’

0 aanbesteder: wijzigen onmogelijk
0 aanbieder: voldoen = opdracht
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Bestek
» technisch deel
« commercieel deel

0 wijziging = nieuwe procedure

o0 aanbesteder: geen ruimte voor
voortschrijdend inzicht

0 aanbieder: geen ruimte voor creativiteit

o praktijk: onacceptabele aanbieding
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Conclusie

» praktische oplossingen

+ weinig rechtszaken

+ regels worden redelijk gevolgd




